
深圳中天精装股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2020-004

投资者关系活动类别 √特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

√现场参观

□其他

参与单位名称及人员姓

名

招商基金 黄馨宜、孙恒业

中信证券 杨畅

时间
2020年7月9日 15:30-16:30

地点
公司会议室

上市公司接待人员姓名
公司董事长乔荣健先生、总经理张安先生、财务总监兼董事会秘书毛

爱军女士

投资者关系活动主要内

容介绍

1、公司季节性比较明显，另外公司人员配备能否跟上业务发

展？

开发商年底集中交楼，以12.31作为交楼时点比较常见，所以

公司3、4季度业务繁忙。

中国劳动力虽然红利在减少，但劳动力市场基础广阔，而公

司也不过仅需要几万名普通农民工，所以人力资源成本或许会提

升，但不会因短缺而影响公司业务发展。

2、公司和万科以及其他主要客户的合作如何？

报告期内，公司前五大客户占比稳定在在62%左右。公司的

第一大客户是万科，公司从2003年开始跟随万科一起探索和从事

精装修业务，跟随万科发展壮大。

公司前五大客户在报告期内相对比较稳定，有个别替代但是

变化不大，具体情况详见招股说明书。

3、新冠对公司的影响？

1）新冠对全国主要行业都有负面影响。公司一季度本来是

较好的上升趋势，但是最后持平，净利润还略有下降，但对全年

的计划影响不大。2）公司长期以来稳健经营，资产负债率较低，



公司的利息保障倍数与工资保障倍数都很高，公司在疫情期没有

辞退任何管理人员或降低员工工资，公司储备的资金足够公司在

无任何工程量的情况下支撑公司运行至少在半年以上，公司长期

稳健经营在危机中显示出效果。

4、公司去年的增速很高，基数很大，公司今年的增长会有调整

吗？

感谢理解！持续超高增长，可能造成管理上拉断、业绩的透

支和客户满意度下滑。我们会苦练内功、提高管理效率，追求长

期、持久、稳定的增长。

5、公司深圳业务占比多少？其他区域占比如何？

公司省内的业务占比不超过40%。深圳上市的建筑装饰企业

有13家，深圳企业一直是全国发展。我们很早就进行了全国布局，

东南西北中都有项目开展，目前全国分为16个区域，进驻了差不

多50个城市。

6、公司募投项目与产能、发展的相关性？

公司募投项目要符合证监会要求，也要符合主营业务的发展

方向与目标。我们按照这个方向在推动：总部基地，深圳会有一

些优惠政策，我们在积极争取并有了一定成效；营销中心，公司

会大力扩展市场、加大营销力度；公司更要加强研发、加强信息

化建设，这个是公司重要的发展战略。

7、公司后续对研发会有什么打算和方向？

行业未来一定走向减少人工、工厂化生产的模式，这个就是

装配式建筑，另外新材料、新工艺也是一个方向，公司要做好相

关技术储备

8、公司怎么扩充销售？

我们的营销费用目前占比不到1%，我们还要继续扩充人数，

有不少城市没有进入，有一些省份市场也足够大，能再细分为多

个区域；营销专业化水平要提升，要向优秀的同行学习。当然公

司营销的本质还是要有核心的竞争力—稳定的产品质量。

9、营收增长很快，公司应收账款的管理如何？

公司过去应收账款一直管理的较好，应收账款占营收的比例在

50%左右，应收账款一年期账龄占比接近80%、坏账准备计提非

常充分。公司坚持有质量的增长，不会放宽应收账款底线。

10、 公司的融资成本如何？

公司的融资成本一般在基准贷款利率上下小范围浮动，相对

较低。

附件清单（如有）

日期
2020年7月9日


